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Die Entwicklungsreise
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und Drag & Drop Landkarten RegioGranh Strat
& NIQ Kaufkraft egiotsraph otrategy
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2001 Datenanalyse und
englische Standortbewertung
Sprachversion
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inkl. Onlinekarten
von Microsoft Bing

2019

Add-on RegioGraph
TeamConnect, um Ergebnisse
online mit dem Team zu teilen,

Planungsansicht fur mehr
Ubersicht in der
Gebietsplanung

2024

Optimierte
Analyselbersicht,
Vereinfachter
Datenimport,
Erstellung von
automatisiert beliebig
vielen Zahlspalten

HEUTE

Vereinfachte
Oberflache, Funktion
Analysen-Serie, Export
von Gebietskarten flr
CRM- und BI-Systeme,
Optimiertes Manual

Mit rund 40.000 Anwendern ist RegioGraph in den letzten 35 Jahren zur fUhrenden Software fur Geomarketing geworden.
Vielfaltige Analysetools unterstutzen bei raumbezogenen Marktanalysen, Gebietsplanungen und Standortbewertungen und
liefern unseren Kunden wertvolle Insights fur das tagliche Business. Wir entwickeln zu 100% inhouse und verfolgen das Ziel,

Geomarketing-Standards von morgen zu setzen.

powered by (@3¢ intelligence

NIQ Geomarketing



Das ist RegioGraph

Professionelle Software fur vielfaltige Analysen

Mit dem fuhrenden Programm fur Geomarketing-
Analysen erstellen Sie professionelle
Gebietsplanungen, Standortbewertungen und
Marktanalysen direkt auf der digitalen Landkarte. Dank
der einfachen Bedienbarkeit lassen sich lhre
Unternehmensdaten per Knopfdruck importieren und
den enthaltenen NIQ Kaufkraftdaten gegenuberstellen.

RegioGraph bietet professionelle Analysetools fur
verschiedene Anwendungsfalle wie z.B.
Marktanalysen, Gebietsplanungen oder
Standortbewertungen.

Die Vorteile der Software sind:

= einfaches Installieren und schnelles Importieren

= Anwenderkenntnisse durch Tutorien & Schulung schnell
erwerbbar

= umfangreiche Werkzeuge fur Analysen & Planungen auf der
Landkarte

= vielfaltige Darstellungsmdglichkeiten & freie Formatierung lhrer
Daten

= einfache Datenaktualisierung lhrer Projekte

= Ergebnisse in gangigen Formaten exportierbar
(PDF, Tabelle, Grafik, etc.)

= erweiterbar um viele weitere Lander

= Add-on RegioGraph TeamConnect zusatzlich verflugbar,
um Ergebnisse online als interaktive Karte mit dem Team zu
teilen
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RegioGraph
Anwendungsfalle
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Importieren Sie lhre Unternehmensdaten

Ziehen Sie lhre Daten per Drag & Drop in die Karte. Auf einen Blick unterscheiden Sie
Ihre Kunden und Standorte z.B. nach Umsatzstarke, Vertreterzuordnung oder Produktlinie.
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Finden Sie neues Marktpotenzial

RegioGraph enthalt detaillierte Potenzialdaten zu Einwohnern, Haushalten und
NIQ Kaufkraft auf aktuellem Stand. So identifizieren Sie neue Absatzchancen.
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Erkennen Sie starke und schwache Regionen

Vergleichen Sie |Ihre Vertriebsgebiete nach Kriterien wie z.B. Umsatz, Kunden und Arbeitslast.
Regionale Unterschiede werden schnell sichtbar & sind die perfekte Basis fur eine Optimierung.
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Bewerten Sie lhre Standorte

Mit RegioGraph konnen Sie lhre Einzugsbereiche z.B. nach Fahrdistanz, Fahrzeit oder
Wettbewerbsbedingungen berechnen. Dies hilft Innen bei der Bewertung Ihrer Standorte.
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Lokalisieren Sie lhre Zielgruppe auf feinraumiger Ebene

Integrieren Sie strallenabschnittsgenaue NIQ Endverbraucher- oder adressgenaue
D&B Gewerbepotenzialdaten fur eine exakte Zielgruppenansprache.
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Uberzeugende Ergebnisse in Form von Reports
Nutzen Sie das Reporting in RegioGraph, um ausfuhrliche Analysen lhrer Standorte oder

Gebiete als mehrseitige PDFs zu erstellen und Ihren Kollegen zu prasentieren.

Unterschiede betreffen:

Erstelit mit Regio Graph von deps4002 am 13.03 2026 um 15:14 Unr

NIQ Geomarketing

Gebietsdaten Adam
Merkmal bl .
Insgesamt 3669 Einheiten e °
Eine Flache von 163.539,00km? o
Anzahl Einheiten 23

{

Summe Umsatz YTD 14.250 668 \
Summe Besuche 1.922 v
Summe aktive Kunden 847
InKunden betroffene Punkte 400

Nurin

Nur in Gebiet: ktur (neu) vorkommende Gebiete

biete

NIQ Geomarketing

Ubersicht i uktur 2: uktur (neu)

Pl basis 5-stellige P D
Gesamtfliche 356.825,79 km?
Anzahl Gebiete 22

Besteht ausinsgesamt 8173 Einheiten

Kleinstes Gebiet (Umsatz YTD) Raschid: 633.830

GroBtes Gebiet (Umsatz YTD) Nietzsche: 3.178.190

Durchschnitt (Umsatz YTD) 1.620.760
Kleinstes Gebiet (Besuche) Nidegger, 198
Groftes Gebiet (Besuche) Poll, 230
Durchschnitt Besuche) 21
Oresan
. Kleinstes Gebiet (aktive Kunden) Raschid; 34
Grofbtes Gebiet (aktive Kunden) Nietzsche; 258
Durchschnitt (aktive Kunden) o1
Nicht zugeordnete Einheiten 0
Zahl der nicht im zugeordneten Gebiet )

liegenden Kunden
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Merkmal

Grofe inVertriebsgebiet

Umsatz YTD in Vertriebs gebiet
Anteil am Gesamiwert
Besuche inVertriebsgebiet
Anteil am Gesamtwert

potenzielle Kunden in Vertriebsgebiet

Anteil am Gesamiwert

Gebietsbewertung fur Wachstumschancen bei einer Wachstumsvorgabe von 10%

Eel

www.nielsenig.com/geomarketing-de | Report erstellt mit RegioGraph
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waren die [ en speziellen
b fem, d h. die als Index ware fir jedes Gebiet 1,00 Bei
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kleinerals 1unterdurchschnittlichausgeschopft. Ein Ergebnis von 1,05 bedeutet also, dass
eineum5% P orliegt, ein Erg 0,87
ignalisiert, dass die P um 13% unter dem Durchschnitt aller Gebiete
liegt
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Mit RegioGraph TeamConnect zur interaktiven Karte

Wie ware es, wenn |hr Team Uberall Zugriff auf Ihr aktuelles Planungsprojekt hatte?

Sie fuhren in RegioGraph lhre
Marktanalyse durch oder aktualisieren
die Quartalszahlen Ihrer
Vertriebsgebiete. Mit dem Add-on
RegioGraph TeamConnect teilen Sie
anschliel3end die Ergebnisse als
interaktive Karte. Legen Sie fest, wer
Zugriff haben darf und was sichtbar sein
soll. Spatere Updates fuhren Sie mit
wenigen Klicks durch.

Ihr Team bendatigt keine eigene Software
und kann direkt im Browser vielfaltige
Abfragetools nutzen. Uber Kommentare
mit Standortreferenz konnen Sie sich
austauschen. So konnen Sie sicher sein,
dass alle auf dem gleichen Stand sind.

Umsatz (€£) “w groBer als

© Bedingung hinzufiigen

(@) Alle Bedingungen () Mindestens eine Bedingung

> 048744 - Seevetal
» 047967 - Hamburg
» 048490 - Kiel

» 048521 - Schenefeld

~ 048751 - Hamburg

» 048348 - Bad Schwartau

> 047974 -Wahlstedt
» 048477 -Hamburg
» 048065 - Rellingen

» 048145 - Schwerin

048751 - Hamburg
Am Stadtrand 35
22047

Hamburg
0123456789
Maschinenbau
8,00

53.500,00

Klasse B

nburg

nburg) )
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Die Neuerungen von
RegioGraph 2026
auf einen Blick
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Mehr Effizienz
I gesamten
Workflow:
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Oberflache, die direkte
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Die neue Oberflache
kombiniert maximale
Funktionalitat mit klarer
Benutzerfuhrung. Durch
reduzierte, logisch
angeordnete und grolere
Bedienelemente arbeiten
Sie schneller, intuitiver
und fehlerfreier — ohne
auf gewohnte Funktionen
Zu verzichten.

Exportieren Sie
Gebietskarten direkt in
lhre CRM- und
BI-Systeme und
verknupfen Sie raumliche
Analyseergebnisse nahtlos
mit Unternehmensdaten —
fur tiefere Insights,
effizientere Prozesse und
fundiertere
Entscheidungen.

a

Das neue Handbuch:
Erhalten Sie Informationen
schneller und
verstandlicher: Dank klarer
Struktur, pragnanter
Formulierungen und
gezielter Hervorhebungen

finden Sie Inhalte auf
Anhieb - fir mehr
Anwendungssicherheit
und eine effizientere
Einarbeitung.

~N




Vereinfachte Oberflache: spurbar mehr Effizienz

Workflow-orientiertes Design, kurze Klickwege und das neue Standort-Register ermoglichen eine reibungslose Navigation
und hohere Produktivitat. Die Optimierung fur RegioGraph TeamConnect unterstitzt zudem eine effizientere Zusammenarbeit.

A NBRAKLIE-b -+

Dokument

Landkarte Standort Tabelle

Meues Projekt - [Dokument 1]

Ansicht TeamConnect

Layout

Planung Datenanalyse

il E ﬁ‘ﬁ N> Machstes Lesezeichen Arial 13 e‘lli. Af h [*]
= 7 i - - . =
_ _ W Lesezeichen hinzufigen _
Standardkarte| Importieren...| Analysen- Lezezeichen -.ﬁd =M £ B w Exportieren... Aufgabe
einfdgen Serie... v S - hochladen...
Schnellstart Lesezeichen Schnellformat Ausgabe
Workflow >
Datei Start Dokument Layout Landkarte Standort Tabelle Ansicht Planung
@ 2 Punks @ O @ = @ G= Ihr Mehrwert:
@ = - Weniger Komplexitat, mehr
Adresse Zonen Kreise Score.. Index.. Standorte Zuordnungslisten... .. ) N
berechnen... erzeugen... planen... Ubersicht — und spurbarer
Landkarte Einzugsgebiete Daten bewerten Standorte planen Liste Zeitgewinn bei jeder Anwendung.

NIQ Geomarketing
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Analysen neu gedacht: einfach, schnell und effizient

Wahlen Sie nur noch die gewunschten Spalten — die Analyse erfolgt automatisch. Manuelle Schritte entfallen, Ergebnisse
entstehen schneller, konsistenter und im Team transparent.

Start Dokument Layout Landkarte Standort Tabelle Ansicht Editor TeamCennect Planung Strategie Addins

! E m B> Michstes Lesezeichen Avial - Al AT i Ltj

B Lesezeichen hinzufiigen

Standardkarte  Importieren...  Analysen- Lesezeichen ‘ :’ﬂ =M. E B Exportieren... Aufgabe

einflgen Serie... - hechladen...

Schnellstart Lesezeichen Schnellformat Ausgabe

X

Sie mussen nur die
Spalten wahlen

Die Analysen werden direkt
von RegioGraph durchgeflhrt

Automatische Analyse X
e | iy = 4F Karteninhalt
Spatten: |[] Kennung ()

) Gebietsstruktur (B) » B v Kunden
Chrid) v () %* Kunden —
O ot © A Kunde:
- a | = a: Kunde nach
8 Branche G) D %" Kunden
el O %" Kunden Branche
[ [Umsatz) | @ » Ortzsnamen
0 a1 WK
8 QWU @ » FOI

a3 04 o)
LY a8 \-"erk?hr

B » Gewssser
8 N B » Landschaft
[0 En neues Dokumert pro Spate erstelen @ % Europa Hintergrund
Adive Karte als Vorlage verwenden
e

lhr Mehrwert:
Weniger Aufwand, spurbare

Kunde nach
Umsatz

. . . . Kunde nach
Zeitersparnis und einen deutlich Verkaufsgebiet

vereinfachte Analyse-Workflow.
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Ubersicht der Neuerungen
ab Version 2026:

» Vereinfachte Oberflache: spurbar mehr Effizienz
Die neue Oberflache kombiniert maximale Funktionalitat mit klarer
BenutzerfUhrung. Durch reduzierte, logisch Bedienelemente arbeiten
Sie schneller, intuitiver und fehlerfreier — ohne auf gewohnte
Funktionen zu verzichten. Workflow-orientiertes Design, kurze
Klickwege und das neue Standort-Register ermoglichen eine
reibungslose Navigation und hohere Produktivitat.

* Funktion Analysen-Serie: einfach, schnell und effizient
Wahlen Sie nur noch die gewunschten Spalten — die Analyse
erfolgt automatisch. Manuelle Schritte entfallen, Ergebnisse
entstehen schneller, konsistenter und im Team transparent.

* Export von Gebietskarten fuir CRM- und Bl-Systeme:
Ab sofort konnen Sie in RegioGraph erstellte Gebietskarten
exportieren und in unternehmenseigene CRM- oder BI-Systeme
integrieren. So lassen sich raumliche Analyseergebnisse direkt mit
weiteren Unternehmensdaten verknupfen, weiterverarbeiten und fur
vertiefende Auswertungen nutzen.

* Das neue Handbuch: klarer, schneller und verstandlicher
Erhalten Sie eine klare, kompakte Struktur mit reduzierter Textmenge
und verstandlichen Beispielen — fur hohere Anwendungssicherheit
und eine schnellere, effizientere Einarbeitung.

ab Version 2025:

» Optimierte Analyseilibersicht
Zu jeder Analyse werden Quickinfo, Beispielbild sowie
Beschreibungstext mit Beispielanalyse aufgefluhrt.

* Vereinfachter Datenimport
Der Importdialog wurde vereinfacht und das Importieren von
Adressdaten ohne vollstandige Adresse ist ab sofort moglich. Die
unvollstandigen Adressen werden mittig zum PLZ-Gebiet
angeordnet.

» Erstellung von automatisiert beliebig vielen Zahlspalten
Automatische Erstellung von Zahlspalten fur Merkmale in der
Tabelle und bei Verknupfungen in RegioGraph fuhrt zu einer

Zeitersparnis, da keine Formeln mehr hinterlegen werden mussen.

» Optimierter Uploadprozess in RegioGraph TeamConnect

« Export von Dokument-Ordnern

N IQ GeOma rketl ng powered by (@3¢ intelligence

16



Fur jeden Bedarf die passende Version
Informieren Sie sich uber die Einsatzbereiche der drei Versionen in einem kurzen Video

RegioGraph Analysis

bietet grundlegende Funktionen zur Analyse
Ihrer Kunden, Umsatze und Potenziale.

Basisversion

= einfacher Datenimport nach Postleitzahlen
(Geokodieren)

= Aktualisieren von Daten

= vielfaltige Marktanalysen (z.B. ABC,
Kundendichte, Portfolio, Diagramme, Score,
Index u.v.m.) und freie Formatierung

= Ergebnisse exportierbar als PDF, Excel,
Grafik

= NEU: Vereinfachte Oberflache, Das neue
Manual, Funktion Analysen-Serie

Zur Preisuibersicht...

RegioGraph Planning

enthalt intelligente Werkzeuge zur Planung
und Optimierung von Gebieten sowie zur
strallengenauen Kundenanalyse.

zusatzlich zu allen Inhalten von
Analysis

einfacher Datenimport nach Adresse
(Geokodieren)

professionelle Gebietsplanungswerkzeuge
Planungsansicht mit Dashboard-Oberflache
aus Landkarte, Diagrammen und Tabelle
Arbeitslast berechnen

Einzugsgebiete berechnen

ausfuhrliches Reporting

NEU: Export von Gebietskarten fir CRM-
und BI-Systeme

Zur Preisubersicht...

Mochten Sie mehr erfahren? Dann melden Sie sich gerne direkt bei uns.

RegioGraph Strategy

bietet starke Tools zur feinrdumigen
Standortbewertung nach Wettbewerb und
Potenzial.

zusatzlich zu allen Inhalten von
Planning

= stralBenabschnittsgenaue Analysen
z.B. Wettbewerb, Potenzialkunden

= Standortbewertung und -planung unter
Berucksichtigung des Wettbewerbs

= ausfuhrliches Reporting im Datenanalyse-
Modus fur Mikrodaten

= Integration von feinrdumigen

Endverbraucher- und
Gewerbepotenzialdaten méglich

Zur Preislibersicht...

- www.regiograph.de/verqgleich.

Add-on RegioGraph
TeamConnect

ermdglicht, Ergebnisse online mit dem Team zu
teilen — fur eine aktuelle Einsicht in lhre Planung.

RegioGraph Analysis, Planning oder

Strategy zur Projekterstellung
vorausgesetzt

Upload auf Ihren unternehmenseigenen
Webserver

inkl. 10 Viewer mit browserbasiertem Zugriff auf
geteilte Projekte von diversen Endgeraten
(Erweiterung um weitere Viewer méglich)
Vergeben von Zugriffsrechten fir Viewer
Darstellung der vielfaltigen Marktanalysen und
Vertriebsstrukturen auf der interaktiven Karte
Datenabfrage in einer Gesamttabelle mit Such-,
Filter- und Sortierfunktion
Vergleichsmoglichkeiten iber Diagramme,
Rundgang, Vereinfachte User-Recht-Vergabe,
Lesezeichen, Verortung von Kommentaren
Benachrichtigungen bei Updates, Kommentare mit
Standortreferenz zur Kommunikation im Team

Zur Preisiibersicht...

~— Mit Daten von

dunQbradstreet

— Mit Karten von

TomTomé®

NIQ Geomarketing
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http://www.regiograph.de/vergleich
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https://shop.gfk-geomarketing.de/de/regiograph/regiograph-planning.html
https://shop.gfk-geomarketing.de/de/regiograph/regiograph-strategy.html
https://shop.gfk-geomarketing.de/de/regiograph-teamconnect.html
https://shop.gfk-geomarketing.de/de/kontakt

Keyfacts RegioGraph
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Das sagen unsere Kunden

99

,Mit der Unterstiitzung von NIQ haben wir es
geschafft, unsere nationale Reichweite
auszubauen. Durch den Einsatz von
RegioGraph konnten unsere Daten schnell
analysiert, ungenutzte Potentiale identifiziert
und Leermaérkte visualisiert werden.”

Sascha Nitschke
Teamleiter Prasenz, Verlag Der Tagesspiegel GmbH

DER TAGESSPIEGEL

99

,Mit RegioGraph kénnen wir sowohl die
Wohnorte unserer Mitarbeiter als auch die
Standorte und Umsétze aller Kunden bei
der Vertriebsgebietsplanung
beriicksichtigen, um so faire und
ausgeglichene Gebiete flr alle zu
erhalten. Dank zusatzlicher
Potenzialdaten haben wir auch die
Zukunft im Blick und wissen genau, wo
wir moglichst viele potenzielle Neukunden
erreichen kbnnen.”

Jurgen Patsch
Leiter Vertrieb, Elektron Berlin GmbH

€LEeKTRONGEEerLN

N IQ GeO ma rketl n g powered by (@3¢ intelligence
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Wir arbeiten mit marktfuhrenden Unternehmen zusammen

DENON

(S URSAPHARM

Arzneimittel GmbH

®

groupecarrefour

Thowas Sabo—

(cameL
acTive

CO

brillenglas.de

VVELEDA

L'OREAL g MEDIA-SATURN | A lcon
Seit {1921
mediserva n

eeeee
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Mochten Sie
mehr erfahren?

NIQ Geomarketing

powered by [€14 intelligence

lhr Geomarketing-Team
www.nielseniq.com/geomarketing-de

T +49 911 395 2600
geomarketing.gfk@smb.nielsenig.com

Unsere Geomarketing-Losungen finden Sie im:

Produktkatalog Webshop
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mailto:geomarketing.gfk@smb.nielseniq.com
https://www.gfk-geomarketing.de/fileadmin/gfkgeomarketing/en/product_catalog.pdf
https://www.gfk-geomarketing.de/fileadmin/gfkgeomarketing/de/produktkatalog.pdf
https://shop.gfk-geomarketing.de/en/
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