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Die Entwicklungsreise

1999 2011 2019
intuitivere erweiterte Analysevielfalt, RegioGraph Strategy Add-on RegioGraph Firmenverbiinde,
Benutzeroberflache  inkl. aktueller Landkarten 2009 zur feinrdumigen TeamConnect, um Ergebnisse ~ Wochentagsgebiete,
und Drag & Drop & GfK Kaufkraft Planung von optimalen S?atgna:;lyse tlnd onlli3r|1e mit dem.Tﬁtarlezu terilen, I.:ahrintlionen
Vertriebsgebieten sowie andortbewertung anungsansicht fiir mehr innerhalb von
1991 2001 Entfernungs-/Zeitzonen; 2017 Ubersicht in der Gebietsgrenzen,
Vorstellung englische inkl. Geocoder, Hintergrund- inkl. Onlinekarten Gebietsplanung Aktivitdtenprotokolle
auf der CeBIT Sprachversion & Tele Atlas-Stra3enkarten von Microsoft Bing

o o

= Mit tGber 40.000 Anwendern ist RegioGraph in den letzten 32 Jahren zur fihrenden Software fir
Geomarketing geworden. Vielfaltige Analysetools unterstiitzen bei raumbezogenen Marktanalysen,
Gebietsplanungen und Standortbewertungen und liefern unseren Kunden wertvolle Insights flir das
tagliche Business. Wir entwickeln zu 100% inhouse und verfolgen das Ziel, Geomarketing-Standards

von morgen zu setzen.

© GfK 2



Das ist RegioGraph

Professionelle Software fur vielfaltige Analysen

Mit dem flihrenden Programm fir Geomarketing-
Analysen erstellen Sie professionelle Gebietsplanungen,
Standortbewertungen und Marktanalysen direkt auf der
digitalen Landkarte. Dank der einfachen Bedienbarkeit
lassen sich lhre Unternehmensdaten per Knopfdruck
importieren und den enthaltenen GfK Kaufkraftdaten
gegeniberstellen.

RegioGraph bietet professionelle Analysetools fir
verschiedene Anwendungsfalle wie z.B. Marktanalysen,
Gebietsplanungen oder Standortbewertungen.

Die Vorteile der Software sind:

m einfaches Installieren und schnelles Importieren

m Anwenderkenntnisse durch Tutorien & Schulung schnell
erwerbbar

m umfangreiche Werkzeuge fir Analysen & Planungen auf der
Landkarte

m vielfaltige Darstellungsmoglichkeiten & freie Formatierung
Ihrer Daten

m einfache Datenaktualisierung Ihrer Projekte

m Ergebnisse in gangigen Formaten exportierbar
(PDF, Tabelle, Grafik, etc.)

m erweiterbar um viele weitere Lander

m Add-on RegioGraph TeamConnect zusatzlich verfiigbar,
um Ergebnisse online als interaktive Karte mit dem Team zu
teilen

www.regiograph.de | Screenshot erstellt mit RegioGraph
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Importieren Sie lhre Unternehmensdaten
Ziehen Sie lhre Daten per Drag & Drop in die Karte. Auf einen Blick unterscheiden Sie

lhre Kunden und Standorte z.B. nach Umsatzstarke, Vertreterzuordnung oder Produktlinie.

v
.

www.regiograph.de | Karte erstellt mit RegioGraph

Klassifizierung
Kunden
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Finden Sie neues Marktpotenzial

RegioGraph enthalt detaillierte Potenzialdaten zu Einwohnern, Haushalten und
GfK Kaufkraft auf aktuellem Stand. So identifizieren Sie neue Absatzchancen.

2-stellige PLZ
Ly

’ 92190 Z 99190
<«— Kaufkraft —» 40 5 | £y 9212(
B - W & b U 5ostellige PLZ
" niedri hoch ; *_Marseille 83 ,.° g
i

www.regiograph.de | Karte erstellt mit RegioGraph © GfK 6
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Erkennen Sie starke und schwache Regionen

Vergleichen Sie |hre Vertriebsgebiete nach Kriterien wie z.B. Umsatz, Kunden und Arbeitslast.
Regionale Unterschiede werden schnell sichtbar & sind die perfekte Basis fur eine Optimierung.
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\“;“ i A' = Bad Homburg v. d. Hohe .
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@ein

Jansen
374 Kunden
748 Std.
9.838.516 €

557 Kunden \
1.114 Std. \\‘1
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L Abweichung der Arbeitslast vom Mittelwert
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www.regiograph.de | Karten erstellt mit RegioGraph © GfK 7
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Bewerten Sie lhre Standorte
Mit RegioGraph konnen Sie lhre Einzugsbereiche z.B. nach Fahrdistanz, Fahrzeit oder
Wettbewerbsbedingungen berechnen. Dies hilft Innen bei der Bewertung |hrer Standorte.

& __‘ oA _’
S e
f

[}
E
Einzugsbereich 1

.:s,.."l_ ;amJn 2
/ LlkicSpitafetideliiobregat Schnittbereich

| :60rnelé de Llobregat
bre e Name Zone (Min) Einwohner Kaufkraftin Mio EUR

Einzugsbereich 2 Einzugsbereich 1 10 893549 15.859
; Einzugsbereich 2 10 923 992 18.351
Schnittbereich 251.640 5157

www.regiograph.de | Karte erstellt mit RegioGraph © GfK 8
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Lokalisieren Sie lhre Zielgruppe auf feinraumiger Ebene

Integrieren Sie strafSenabschnittsgenaue GfK Endverbraucher- oder adressgenaue
D&B Gewerbepotenzialdaten fUr eine exakte Zielgruppenansprache.

B

Auszug Gewerbepotenziale
NACE Beschreibung

@ Herstellung von Bier  (331)

O Herstellung von (22)
Erfrischungsgetranken

Anzahl Mitarbeiter
> 10 (59)
> 25 (36)

> 100 (7)

> 250 (3)

S . e
B0 g @ & 0T
Erlangén ‘ R 7 S e
Z .:5 f ,s}.., B Barich'efs
el 4 B
=23 Nurnberg o Fig 62
_ YA\ g et
a2 £ ;

www.regiograph.de | Karten erstellt mit RegioGraph

o

Stralauen
C LS.

5

-~ O e [
SONGE .

reuzbergie
e &5 diex

GfK Endverbraucherpotenziale

<+—— Kaufkraft —»

niedrig hoch

<+—— Einwohner ——»

o O O viel



http://www.regiograph.de/

Uberzeugende Ergebnisse in Form von Reports

Nutzen Sie das Reporting in RegioGraph, um ausfthrliche Analysen lhrer Standorte oder
Gebiete als mehrseitige PDFs zu erstellen und |hren Kollegen zu prasentieren.

Gebietsbewertung fiir Wachstumschancen bei einer Wachstumsvorgabe von 10%

Fs ist zu emplehlen, dass sich der

anschlieft, da die
Gebiets fir das Un

Markausschisp]

nehmen lohy

Kraus

Kennung Umsatz €  Kaufkratt in Mio EUR % Zielumsatz €
Braun 746,917 45320 023 44,0 1.075.357
ott 13.439.147 129179 1,44 7.0 14.375.314
sinn 7.200.801 116,520 0,85 117 .045.227
Walter 226481 26473 225 294 2432238
Sanders
Heim Gebietsbewertung fur Wachstumschancen bei einer Wachstumsvorgabe von 10%
Meyer
Renk
Schmitt
Jansen
Lange
Miller
Kraus Marktausschépfung Braun
Peters 3 Servicegebiete Deutschland
W bis 05 bis 13
bis 07 bis 15
Wois 09 Mois 19
bis 1,1

Sinn

Marktausschopfung in diesem Gel
darstellt, da die Gegeniiberstellun|
{0.50) it wie die Gegenilberstel
sich daher die Analyse der Gebiel

Erliutenng

le Marktausschipfung als Index zeigt die
sschoplung innerhalb der Gebiete auf. Bei cirer
gleichmaigen Ausnutzung der Marktchancen in allen
Geieten waren die promillierten Firmenumsatze identisch
mit den wden speziellen Absatzkennziffern dh

die Marktausschpfung als Index wiire fir jedes Gebiet
1.00. Bei Werten grBer als 1 wird im Gebiet cs
Marktpotenzial iber durchschnittlich, bel Werten Keirer als
1 unterdurchschnitilich ausgeschépt. Ein Ergebris von
1.05 bedeutet also, dass cine um 5% dberdurchschnittiche
jiegt, ein Ergebris von 057
sSChBRIUNE um 13% ntes

egt

Erreichbarkeit im Gebiet Braun
“erlauf wam Stancint im Cebier

- Servicegebiete hiand

Umsatz €

Mk 746817
Kunden im Gebiet Braun

[l hax
K-Arhse Teigt Radius um den Stancot

“f-Achse 72t im Radius erreichten Wertar

www.regiograph.de | Report erstellt mit RegioGraph
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Mit RegioGraph TeamConnect zur interaktiven Karte
Wie ware es, wenn |hr Team Uberall Zugriff auf |hr aktuelles Planungsprojekt hatte?

Sie flihren in RegioGraph lhre Marktanalyse NDERUNGENFORMEETING > PLA-GEBIETE 5 KUNDEN
durch oder aktualisieren die Quartalszahlen
lhrer Vertriebsgebiete. Mit dem Add-on
RegioGraph TeamConnect teilen Sie
anschliel3end die Ergebnisse als interaktive
Karte. Legen Sie fest, wer Zugriff haben darf
und was sichtbar sein soll. Spatere Updates
fuhren Sie mit wenigen Klicks durch.

Ihr Team bendtigt keine eigene Software
und kann direkt im Browser vielfailtige
Abfragetools nutzen. Uber Kommentare
mit Standortreferenz konnen Sie sich
austauschen. So kdnnen Sie sicher sein,

dass alle auf dem gleichen Stand sind. b Ao %/ ' ////

www.regiograph.de/team | Screenshot erstellt mit RegioGraph TeamConnect © GfK 11
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Unterteilen Sie lhre Gebiete nach Wochentagen

AulBendienstgebiete konnen ab sofort in Wochentagsgebiete unterteilt
werden. So planen Sie Ihre Kundenbesuche noch effizienter.

—

Dienstag

Silkeb:
Herning B
-

Algsel

Mittwoch

Mittwoch

www.regiograph.de | Karte erstellt mit RegioGraph
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Donnerstag

ﬂ Wochentagsgebiete erstellen...
A VR
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Erstellen Sie lhre Verbundplanung

Filialkundenbesuche werden - Uber Gebietsgrenzen hinaus - einer Verbundzentrale zugeordnet.
So erkennen Sie auf einen Blick, wie viele Besuche im Verbund durchgefthrt werden mussen.

(&
/‘“’_;) M%
L Bremerhaven\\&ﬂ &5 S ™ & |
Y & N ¢ 90
7 910 . , ~ O :
7 '['L v O
/ Vérbundbesuche ohne Verbiinde: 6127
6 g mit Verbiinden: 652
30 Oldenburg<S> 6
Summe @)
Verbundbesuche 1 g gfemeno ° & Berlin
o e 8 ' Besuche
S Po— o " ohne Verbiinde: 442
ﬁ < . . mit Verblinden: 424
esuche ; 4

ohne Verbinde: 804

— B

ol Sm

5 . Hannover \\ )

mit Verbiinden: 798 [Lvo : N
" ﬁw Summe O1§TIO %
o ” . ’ Wolfsburg Verbundbesuch% 58/1%
H ] 120— S

i 4\

www.regiograph.de | Karte erstellt mit RegioGraph © GfK
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Erstellung eines Aktivitatenprotokolls

Die Planung von Gebieten erfolgt automatisch in einem neuem Layer mit neuer Gebietsstruktur

und wird im Protokoll hinterlegt. So konnen Sie lhre Arbeitsschritte jederzeit nachvollziehen.

Planvariante A

03.02.2023 16:15
Optimieren von Planung Variante A

Gewichtungsspalten:
Potenzial: Gewicht 3
Arbeitslast: Gewicht 4
Flache (km?): Gewicht 1

Infrastruktur verwenden: Ja
Ubergeordnete Gebiete beibehalten: Ja
Auswahl verwenden: Ja

Toleranz: 10

Planvariante B

B

www.regiograph.de | Karte erstellt mit RegioGraph

b
Dos Santos =~

[

03.02.2023 16:24
Optimieren von Planung Variante B

Gewichtungsspalten:
Potenzial: Gewicht 4
Arbeitslast. Gewicht 3
Flache (km?): Gewicht 1

Infrastruktur verwenden: Ja
Ubergecrdnete Gebiete beibehalten: Ja
Auswahl verwenden: Ja

Toleranz: 10

Generieren auf 4-stellige Postleitzahlen Portugal 2022 ? X
Planungsvorgaben:

@® In neuer Gebietsstruktur generieren, alte Struktur behalten

(O Alte Gebietsstruktur ersetzen

Name der Gebietsstruktur: |P|anung Varante A |

(O Gebiete frei erzeugen

(® Standorte als Startpunkte: Il’uﬁendenu vl

Namen der Standorte: |Kq'n|.m (A) v |
Gewichtung der Standorte: | Einhetich gewichtet v

Anzahl zu erstellender Gebiete: 7E:]

Bezeichnungsmuster mit Platzhatter #: | Gebiet # |

Toleranz: I
Optimierungskriterien:

Verwenden | Spaltentitel Gewichtung ~
Potenzial (E)
O  Umsaz (F) ;
M Arbeitslast (G) r |
Fische (k) (H) i :
o
|| Hohere, aktive Gebietsstruktur beibehalten
oK Airecen
© GfK
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Berechnen Sie Fahrzeitzonen innerhalb von Gebietsgrenzen

Durch Gebietsbegrenzungen werden Fahrzeitzonen optimal berechnet. So erkennen Sie
genau, wie weit der Mitarbeiter fahren kann, und erzielen die maximale Erreichbarkeit im Gebiet.

+Gebiet ‘Gebiet Claeys

Begrenzte Fahrzeitzonen
nen bis zur Gebietsgrenze

W Claeys 20 min
Claeys 60 min

Angrenzende Fahrzeitzonen
Zonen bis zur Fahrzeitmitte

M Clasys 20 min
M clasys 60 min
W Gerard 20 min

Gerard 60 min

M Maes 20 min
W Waes 60 min

www.regiograph.de | Karte erstellt mit RegioGraph © GfK 16
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RegioGraph TeamConnect: Selektieren Sie lhre Kunden nach Fahrzeitzone

Berechnen Sie |hre Fahrzeitzone in TﬂeamConnect und selektieren Sie zusatzlich nach weiteren
Filterkriterien. So erhalten Sie einen Uberblick Uber die fur Sie relevanten Informationen.

/
GFIK RegioGraph ~ AKTUELLEPLANUNG » ISTREGIONEN > IST-GEBIETE » STADT-UND LANDKREISE DEUTSCHLAND » KUNDEN

Kunden

N Symbolenach ()
[~/] Auswahlen Klassen Menganich

® &1 O ﬁ "(:)n Umsatz
®

Suchen

Filtern
Umsatz wistgroBerals w 10000

© Bedingung hinzufiigen
@ AlleBedingungen () Mindestens eine Bedingung
Sortieren

Umsatz

Anwenden

Anzahl Objekte: 7 @

Kdnr: 257 - K6in 228250

Kdnr: 538 - Kéin 223,000
Kdnr: 21-Koln 48451
Kdnr: 356 - Kln 32841
Kdnr: 720 - Kéln 14,000

Kdnr: 46 - Koin 13438

Kdnr: 907 - Koln 13319

www.regiograph.de | Karte erstellt mit RegioGraph
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RegioGraph TeamConnect: Polygonauswahl

Wahlen Sie aus verschiedenen geografischen Komponenten - wie Fahrzeitzone, Entfernung,
Sichtfenster oder freies Polygon - |hren bevorzugten Einzugsbereich.

GFK

"]
GFK RegioGraph  AKTUELLEPLANUNG > ISTREGIONEN > IST-GEBIETE > STADT-UNDLANDKREISE DEUTSCHLAND > KUNDEN Qa71@® ® &
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@ 0o& 0
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me G AR =
m | = GFIK RegioGraph  AKTUELLEPLANUNG > ISTREGIONEN > IST-GEBIETE > STADT-UNDLANDKREISEDEUTSCHLAND > KUNDEN Q17 ® & &
Glnter (02)
z o g QLEH I et /
erlin = e
o v a \
0f = TN
5] - & O =] Bad Freienwalde (Oder) N m
a (m] N
o Bha L] Oranionturg Waniz S =)
Brandenburg an der Havel =] - S —
o Potsdam L i - \
Mo 1 C Stannsdod Scnoneteid /| Filtern ¥ o \\
5 Umsatz v istgréBerals v 10000 ) \
Bl Konioigs Maniow : = " Bermau te) Bedin \
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satet Laveun, 3 Wikday! © Bedi iR A
....... ot Gl
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] Sortieren = ! A N
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set Umsatz s Stausbery \
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e (
= o B T e e e orf
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www.regiograph.de | Karte erstellt mit RegioGraph
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Ubersicht der Neuerungen

ab Version 2023:

Gebietsplanung mit Firmenverbiinden

Filialkundenbesuche werden - liber Gebietsgrenzen hinaus - einer
Verbundzentrale zugeordnet. So erkennen Sie auf einen Blick, wie
viele Besuche im Verbund durchgefiihrt werden miuissen.

Erstellung eines Aktivitatenprotokolls

Die Planung von Gebieten erfolgt automatisch in einem neuem
Layer mit neuer Gebietsstruktur. Alle Aktivitaten werden im
Protokoll hinterlegt. So kénnen Sie lhre Arbeitsschritte jederzeit
nachvollziehen.

Unterteilung in Wochentagsgebiete
AulBendienstgebiete kdnnen ab sofort nach Wochentagen unterteilt
werden. So planen Sie lhre Kundenbesuche noch effizienter.

Berechnung von Fahrzeitzonen innerhalb von Gebietsgrenzen
Durch Gebietsbegrenzungen werden Fahrzeitzonen optimal
berechnet. So erkennen Sie genau, wie weit der Mitarbeiter fahren
kann, und erzielen die maximale Erreichbarkeit im Gebiet.

Add-on RegioGraph TeamConnect

Selektieren Sie Polygone auf der Karte. AnschlieBend kénnen Sie
Ihre Ergebnisse filtern und sortieren. So erhalten Sie einen
Uberblick tiber die fiir Sie relevanten Informationen.

ab Version 2022:

Meniiband nach Workflow

Stellen Sie selbst ein Meniiband mit relevanten Funktionen
zusammen oder greifen Sie auf vorbereitete Mentbander fir die
Use Cases Kartenerstellung, Gebietsplanung oder Standort-
bewertung zurlick. So arbeiten Sie nach einem idealen Workflow
und kommen schneller zum Ergebnis!

Portfolio-Matrix berechnen

Setzen Sie Strategien einfacher in die Praxis um. Identifizieren Sie
mit der Portfolio-Matrix, wo Sie Wachstumschancen haben. Mit
den Ergebnissen in der Tabelle kdnnen Sie Ihrem Auf3endienst
konkrete Informationen an die Hand geben.

Selektionskriterien speichern
Ab 2022 kénnen Sie lhre praferierten Einstellungen fir zuklinftige
Selektionen speichern. Das spart wertvolle Zeit!

Add-on RegioGraph TeamConnect

Ab 2022 kénnen Sie im Add-on Entfernungen zwischen
Kundenpunkten oder Standorten messen und so |hre nachste
Route abschatzen. Die weiteren Selektionsmoglichkeiten mit Kreis,
Rechteck oder Polygon helfen Ihnen, Kundenpunkte oder Standorte
eines Umkreises schneller auf der Karte auszuwahlen.

© GfK 19



Fiir jeden Bedarf die passende Version

Informieren Sie sich Uber die Einsatzbereiche der drei Versionen
in einem kurzen Video: www.regiograph.de/vergleich.

RegioGraph Analysis

bietet grundlegende Funktionen zur Analyse
lhrer Kunden, Umséatze und Potenziale.

Basisversion

= einfacher Datenimport nach Postleitzahlen
(Geokodieren)

= Aktualisieren von Daten

= vielféltige Marktanalysen (z.B. ABC,
Kundendichte, Portfolio, Diagramme, Score,
Index u.v.m.) und freie Formatierung

= NEU: Entfernungskreise unter
Beriicksichtigung von Gebietsgrenzen

= Ergebnisse exportierbar als PDF, Excel, Grafik

ab 980€ pro Jahr*

RegioGraph Planning

enthalt intelligente Werkzeuge zur Planung
und Optimierung von Gebieten sowie zur
straBengenauen Kundenanalyse.

zusatzlich zu allen Inhalten von Analysis

einfacher Datenimport nach Adresse

(Geokodieren)

professionelle Gebietsplanungswerkzeuge

Planungsansicht mit Dashboard-Oberflache

aus Landkarte, Diagrammen und Tabelle

= Arbeitslast berechnen

= NEU: Wochentagsgebiete, Fahrzeitzonen
unter Berlicksichtigung von Gebietsgrenzen,
Aktivitatenprotokoll fir Gebietsplanungen,
Verbundplanung

= Einzugsgebiete berechnen

= ausfihrliches Reporting

ab 2.780€ pro Jahr*

RegioGraph Strategy

bietet starke Tools zur feinrdumigen

Standortbewertung nach Wettbewerb und

Potenzial.

zusatzlich zu allen Inhalten von Planning

= stralBenabschnittsgenaue Analysen
z.B. Wettbewerb, Potenzialkunden

= Standortbewertung und -planung unter
Bertiicksichtigung des Wettbewerbs

= ausfiihrliches Reporting im Datenanalyse-
Modus fiir Mikrodaten

= Integration von feinrdumigen Endverbraucher-

und Gewerbepotenzialdaten méglich

ab 4. 760€ pro Jahr*

= Alle Preisangaben zzgl. gesetzlicher MwsSt. Es gelten die Lizenzbedingungen und AGBs der GfK GeoMarketing GmbH (www.gfk-geomarketing.de/lizenzen).
= * Preis fiir das erste Jahr innerhalb einer 3-Jahres-Abonnementlizenz mit jahrlichem Anstieg von max. 3%.

Add-on RegioGraph TeamConnect

ermoglicht, Ergebnisse online mit dem Team zu
teilen - fur eine aktuelle Einsicht in Ihre Planung.

RegioGraph Analysis, Planning oder Strategy
zur Projekterstellung vorausgesetzt

Upload auf Ihren unternehmenseigenen Webserver
inkl. 10 Viewer mit browserbasiertem Zugriff auf
geteilte Projekte von diversen Endgeraten
(Erweiterung um weitere Viewer maglich)

Vergeben von Zugriffsrechten fiir Viewer
Darstellung der vielfaltigen Marktanalysen und
Vertriebsstrukturen auf der interaktiven Karte
Datenabfrage in einer Gesamttabelle mit Such-,
Filter- und Sortierfunktion

NEU: Selektion mit Polygon auf der Karte sowie
Filterfunktion und Sortierung von Ergebnissen
Benachrichtigungen bei Updates, Kommentare mit
Standortreferenz zur Kommunikation im Team

ab 2.780€ pro Jahr*
Mit Daten von Mit Karten van
Maps by
l:|un. &brads.lreef TOMTOI'D@

© GfK 20
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Keyfacts RegioGraph

Ergebnisse online teilen & kommunizieren

o ~—m @

Usability fiir Business=Anwender Schneller Einstieg durch GfK Schulungen Kostenlose Anwenderhotline & Tutorien

© GfK 21



Das sagen unsere Kunden

99

RegioGraph haben wir schon 26 Jahre im
Einsatz. Die Visualisierung der AufSendienst-
Gebiete und das Aufzeigen der Potenziale

99

anhand von sogenannten "Heat-Maps" haben Mit RegioGraph liberzeugen wir unsere
die Planung unserer zukiinftigen Gebiete auf ein Kunden und Kollegen mit anschaulichen und
neues Level gehoben und wir haben damit eine professionellen Darstellungen. Dabei kénnen
sehr hohe Akzeptanz im Vertrieb. RegioGraph ist wir mit wenig Aufwand die teilweise
also ein wichtiger Bestandteil fiir die untibersichtlichen Datenzusammenhdnge
Planungsaktivitdten unserer Vertriebsstruktur. leicht verstdndlich vermitteln.
Martin Plhra Matthias Schafer
Teamleader Territory Planning E3, Projektmanager Logistik, MAZMAIL GmbH

it AG
Hilti Deutschland MAZMAIL
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Wir arbeiten mit marktfiihrenden Unternehmen zusammen
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Mochten Sie mehr erfahren?
Kontaktieren Sie uns gerne!

lhr Geomarketing-Team

+49 911 395 2600
E geomarketing@gfk.com

www.regiograph.de

Unsere Geomarketing-L6sungen
finden Sie im:

PRODUKTKATALOG

WEBSHOP
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http://www.regiograph.de/
http://www.gfk-geomarketing.de/produktkatalog
https://shop.gfk-geomarketing.de/
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